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Ky dokument ka pér géllim té orientojé eksportuesit shqgiptaré té frutave dhe perimeve,
si sipérmarrésit e konsoliduar ashtu edhe sipérmarrésit e rinj, pér njohjen e avantazheve
gé burojné nga zbatimi i Sistemeve té Menaxhimit té Cilésisé, duke adoptuar certifikimet
standarde vullnetare si Praktikat e Mira Bujgésore Globale (Global Good Agricultural Practices)
(Global.G.A.P.) dhe Standardet Sociale (GRASP dhe SMETA) me rrjetin e tyre té fermeréve, si hapa
kyc drejt gasjes né tregjet mé té gendrueshme, té parashikueshme dhe fitimprurése té eksportit.
Pérveg késaj, pértej mundésive pér eksport, produktet e certifikuara po kérkohen gjithnjé e mé
shumé edhe né tregun vendas pér shkak té rritjes sé ndérgjegjésimit té konsumatoréve dhe
rritjes sé shpejte te sektorit té turizmit né Shqipéri, duke nxjerr né pah nevojéen pér zbatimin e
standardeve mé té larta pér té pérmbushur pritshmeérité e miliona vizitoréve. Gjithashtu, ndérsa
Shgipéria éshté duke pérparuar drejt anétarésimit ne BE, respektimi i kétyre standardeve do
té kthehet né njé domosdoshmeéri jo vetém pér eksportet, por edhe pér tregun vendas, duke
garantuar pérafrimin me kérkesat rregullatore evropiane.

Ky dokument pérshkruan njé rrugétim té qarté drejt certifikimit népérmjet analizimit té
dinamikés sé tregut dhe evidentimit té mundésive pér bizneset, duke u pérgendruar te kostot
dhe pérfitimet gé burojné nga zbatimi i kétij modeli. Dokumenti trajton edhe njé histori suksesi
té njé operatori gé e ka zbatuar modelin koheé mé paré dhe gé aktualisht éshté duke eksportuar
né tregje me vleré té larté. Pér mé tepér, ky material ofron informacion edhe né lidhje me
hapat gé duhen ndjekur pas péerfundimit té procesit té certifikimit pér té garantuar suksesin
afatgjaté dhe adreson rreziget e mundshme gé duhen patur parasysh gjate té gjithé procesit.
Sé fundmi, ky dokument pérmban informacion té vlefshém né lidhje me ofruesit e Shérbimeve
pér Zhvillimin e Biznesit (Business Development Service — referuar mé poshté si BDS) té cilét
mund té mbéshtesin agrobizneset né rrugétimin e tyre drejt hyrjes né tregjet e eksportit me
vleré te larte.

Sektoriifrutave dhe perimeve té freskéta né Shqgipéri ka potencial té konsiderueshém pér rritjen
e eksporteve, vecanérisht né tregjet evropiane, por edhe pér té pérballuar rritjen e kérkesés
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sé brendshme pér produkte cilésore. Tradicionalisht, eksportet jané pérgendruar né tregjet
e hapura té vendeve té Ballkanit, té cilat kané kérkesa meé té uléta pér cilesiné dhe siguring,
duke e béré késhtu mé té lehté punén e eksportuesve. Megjithaté, gjaté 5-6 viteve té fundit,
kjo panoramé ka ndryshuar. Eksportuesit po béhen gjithnjé e mé té vetédijshem né lidhje me
mundésité me té medha té ofruara nga tregjet e BE-s€ me vleré té larté. Si rezultat, eksportet
né BE-27 u rritén ndjeshém, duke arritur nga 39 milioné euro né vitin 2018 né 78 milioné euro
né vitin 2023, duke pérfagésuar késhtu 50% té eksporteve né total. Ky trend nxjerr né pah
potencialin e konsiderueshém té rritjes sé tregut té BE-sé. Megjithate, eksportuesit pérballen
edhe me shume sfida kufizuese pér sektorin, i cili karakterizohet nga ferma té shumta té vogla
ge ushtrojne aktivitetin e tyre né ményré té pavarur. Shfrytézimi i ploté i késaj mundésie ka
kosto té larté. Njé nga problematikat mé urgjente éshté pamundésia e eksportuesve pér té
koordinuar njé numeér kaq té madh té fermeréve té vegjél. Mungesa e koordinimit dhe e
Sistemit pér Menaxhimin e Cilésisé e bén té pamundur pérgatitjen e fermeréve né lidhje me
meényrén e kultivimit té kulturave té sigurta dhe cilésore dhe garantimin gé vjelja e produkteve
dhe furnizimi i eksportuesit té kryhet né ményré profesionale. Fragmentimi i sektorit mund té
kthehet né mundési népérmijet certifikimit né grup, i cili iu hap rrugen prodhuesve mé te vegjél
pér té konkurruar né tregje mé té médha.

Njé sfidé tjetér me té cilén pérballen eksportuesit e frutave dhe perimeve éshté edhe kérkesa e
tregut péer furnizim té géndrueshém, té parashikueshém dhe pér respektimin e standardeve té
cilésise, gé kerkohen vecanérisht nga zinxhirét e supermarketeve té nivelit te larté si Lidl, Tesco,
ALDI dhe Coop Switzerland. Pérvec késaj, jo vetém vendet e BE-sg, por edhe vendet fginje, si
pér shembull Serbia, jané duke kérkuar gjithnjé e meé shumé nga eksportuesit permbushjen
e standardeve té ndryshme si dhe kryerjen e analizave té produkteve né lidhje me Nivelet
Maksimale té Mbetjeve (MRL). Edhe kérkesa e tregut té brendshém né Shqgipéri pér mé shumé
produkte me cilési té larté eéshté rritur me géllim pérmbushjen e nevojave gjithnje e mée té médha
pér shkak té rritjes sé jashtézakonshme té aktivitetit turistik né vend.

Edhe pse prodhuesit shgiptaré mund té pérballen me véshtirésisaitakon pajisjes me certifikimet
ndérkombétare si GlobalG.A.P., shumé prej tyre i kané arritur me sukses kéto standarde dhe jané
shpérblyer né ményré té konsiderueshme né treg. Konkretisht, me standardin Global.G.A.P..
jané certifikuar rreth 20 eksportues, mé shumeé se 300 fermeré dhe rreth 700 hektaré toke.
Ky progres tregon se, megjithése kéto certifikime mund té duken si pengesa, ato né té vérteté
pérfagésojné dhe ofrojné mundeési té vlefshme pér rritje. Gjithashtu, pér té ndihmuar prodhuesit
dhe eksportuesit pér pérmbushjen e kétyre kérkesave, éshté ngritur edhe njé sistem i drejté dhe
i paanshém i mbéshtetur nga shérbime késhillimore té kualifikuara. Népérmjet shfrytézimit té
kétyre burimeve, eksportuesit mund té rrisin gasjen e tyre né treg dhe té forcojné pozicionin e
tyre konkurrues. Né saje té cilésisé sé permirésuar té produktit, praktikave pér menaxhimin e
fugisé punétore dhe pérkushtimit ndaj géndrueshmeérisé, prodhuesit dhe eksportuesit mund
té plotésojné kérkesen neé rritje ne tregjet me vlere té larté pér fruta dhe perime té freskéta te
prodhuara né méenyreé etike.



ZGJIDHJA E PROPOZUAR: STANDARDET

VULLNETARE - Global.G.A.P., GRASP dhe SMETA

Né Shqipéri, rregulloret e sigurisé ushgimore pér frutat dhe perimet e freskéta jané ndértuar mbi
bazén e standardeve kombétare té detyrueshme dhe plotésohen me certifikime vullnetare gé i
ndihmojnée prodhuesit pért'ubéré pjese e tregjeve ndérkombetare. Kuadriligjor bazohetkryesisht
né Ligjin nr. 9863 pér Ushgimin, miratuar né vitin 2008 dhe i ndryshuar mé pas, i cili pércakton
detyrimet e operatoréve té biznesit ushgimor pér té garantuar nivele té larta té mbrojtjes sé
konsumatorit. Njé ndér kérkesat kryesore té parashikuara né kété ligj éshté zbatimi i sistemit
té Analizés sé Rrezikut dhe Pikave Kritike té Kontrollit (HACCP) sipas CODEX Alimentarius, njé
gasje sistematike pér identifikimin dhe kontrollin e rrezigeve pér siguriné ushgimore. Ky detyrim
detajohet me tej né Udhézimin nr. 20 té vitit 2010, i cili pérshkruan praktikat e mira té higjienés,
procedurat e prodhimit dhe sistemet e menaxhimit té sigurisé ushgimore té bazuara né sistemin
HACCP. Garantimi i respektimit té kétyre rregulloreve éshté péergjegjési e Autoritetit Kombétar
té Ushgimit (AKU), i krijuar me Vendimin e Késhillit té Ministrave nr.1081 né vitin 2009, i cili
kryen inspektime zyrtare pér monitorimin e standardeve te higjienés, kushteve te ruajtjes dhe
transportit, gjurmueshmeérisé dhe kérkesave pér etiketimin e produkteve né sektorin e fruta-
perimeve.

Ndérsa kéto rregullore té detyrueshme jané té domosdoshme pér garantimin e sigurisé
ushgimore, ekzistojné edhe njé séré standardesh té tjera vullnetare gé jané té réndésishme
pér ato kompani gé synojné konkurrueshmeériné né sektorin e eksportit dhe gasjen né tregjet e
BE-se.

Certifikimi me standardin GlobalG.A.P. éshté njé hap i madh drejt gasjes né tregjet me vlere té
larté, por pér t'u dalluar nga te tjerét, pajisje me certifikime té tjera shtesé pérbén njé avantazh
edhe mé té madh. Kjo strategji - nganjeheré e quajtur “"koktej me certifikime” - ju ndihmon
té vazhdoni té jeni konkurrues dhe té pérmbushni kérkesat e blerésve. Blerésit e sotém nuk
kerkojné veteém siguriné ushgimore; ata duan edhe prova pér té kuptuar nése ju respektoni edhe
standardet sociale dhe ato mjedisore. Duke kombinuar GlobalG.A.P. me certifikime té tjera, ju
mund té forconi pozicionin tuaj né treg. Pér shembull, kombinimi i tij me 1ISO 22000 ose BRC
tregon angazhimin tuaj té forte pér siguriné ushgimore, ndérsa shtimi i standardeve GRASP ose
SMETA tregon pérgjegjési sociale. Certifikatat si Rainforest Alliance ose Organic evidentojné
pérkushtimin tuaj ndaj géndrueshmérisé mjedisore. Fairtrade éshté nje tjetér standard i
réndésishém pér t'u marré né konsideraté nga kompanité shqiptare, i cili do té vendoset si
kriter né té ardhmen e afért nga tregjet me vleré té larté. Kjo gasje e gjithanshme krijon besim,
zvogeélon risget e zinxhirit té furnizimit dhe ju ndihmon té siguroni blerés ekskluziv gé jané té
vémendshem ndaj burimeve té pérgjegjshme dhe té gendrueshme.

Si pikénisje pér kompanité shqiptare, kombinimi i standardeve vullnetare si GlobalG.A.P.
me certifikimet GRASP ose SMETA sjell pérfitime té konsiderueshme pér agrobizneset gé
eksportojné fruta dhe perime té freskéta, vecanérisht pér hyrjen né tregjet ndérkombétare ku
siguriaushgimore, gjurmueshmeéria dhe praktikat e drejta té punés jané vendimtare. GlobalG.A.P.
i ndihmon bizneset pér té permbushur standardet rigoroze globale pér siguriné ushgimore,
kujdesin ndaj mjedisit dhe efikasitetin operativ duke krijuar Sistemin e Menaxhimit té Cilésisé
(QMS). GRASP kontribuon né kété objektiv duke u pérgendruar né té drejtat e punétoréve dhe
kushtet e drejta té punés. SMETA éshté nje auditim mé i gjeré i respektimit té aspekteve sociale
gé mbulon té drejtat e punonjésve, shéndetin dhe siguring, mjedisin dhe etikén e biznesit. Nése
synoni eksportin tek shitésit evropiané té produkteve té freskéta me pakice, GRASP kérkohet



me shpesh si nje komponent shtese pér standardin GlobalG.A.P. Pér eksportimin né Mbretériné
e Bashkuar, né Amerikén e Veriut, ose pér kompani gé e véné theksin te pérgjegjésia me e
gjeré sociale, shpesh preferohet standardi SMETA. Disa blerés, vecanérisht ata gé furnizohen
nga mé shumeé se njé rajon, i kérkojné té dyja kéto standarde pér té garantuar respektimin
gjithepérfshirés té aspekteve sociale. Sé bashku, kéto standarde pérmirésojné gjurmimin e
produktit dhe forcojné besimin e konsumatoréve, duke e béré mé té lehté punén e kompanive pér
té plotesuar kerkesén pér mallra me cilési té larté dhe té prodhuara né menyreé etike. Kjo e bén
eksportuesin ose fermerin furnizues njé punédhénés me térheqes, pasi punétorét vlerésojné
kushtet e géndrueshme té punés, pagen me te larté dhe siguriné e vendit té punés gé burojné
nga té genit pjesé e njé kompanie gé ka marréveshje fikse kontraktuale shitjeje me njé blerés
ndérkombeétar. Eksportimi né tregjet e shtrenjta ekskluzive dhe gasja né industriné e shitjes
me pakice jané té pamundura né mungesé té kétyre certifikimeve, pasi bizneset pérjashtohen
automatikisht nga segmente te tilla té tregut pikérisht pér kéte arsye.

Pér té arritur ekonomité e shkallés, eksportuesit mund té shfrytézojné certifikimin né grup
i cili redukton ndjeshém kostot e certifikimit, ndérkohé gé garanton cilésing, siguriné dhe
standardizimin e vazhdueshém té produktit pér sa i pérket madhésisé, formeés, ngjyrés dhe
shijes. Né vend té certifikimit té ¢do ferme né ményré individuale, fermerét bashkepunojné
brenda grupeve té prodhuesve, duke pérfituar nga burimet e pérbashkéta dhe efikasiteti kolektiv
nén drejtimin e kompanisé eksportuese. Pértej kursimit neé aspektin e kostove, kjo gasje forcon
komunikimin dhe marrédhéniet afatgjata midis eksportuesve dhe furnitoréve, duke nxitur
krijimin e besimit dhe té stabilitetit né zinxhirin e furnizimit.

Pérveg késaj, certifikimi né grup i ndihmon eksportuesit edhe pér té investuar
né shérbime té integruara, si transferimi i njohurive dhe gasja tek inputet e
prodhimit, duke rritur késhtu kapacitetin e fermeréve pér té permbushur kérkesat
e tregut ndérkombétar. Marréveshjet kontraktuale pér furnizimin me produkte
garantojné edhe mé tej ekzistencén e njé sistemi furnizimi té besueshém, duke
reduktuar risqet gé lidhen me rindértimin ¢do vit té zinxhiréve té furnizimit sipas
rastit. Me kalimin e kohés, ky bashképunim i vazhdueshém i bazuar né rezultate
krijon zinxhiré mé té forté vlerash, duke e pozicionuar Shqipériné si njé partner
tregtar té besueshém.

Nga kéndvéshtrimi strategjik, certifikimi né grup redukton edhe kostot e
blerjes duke thjeshtuar komunikimin dhe angazhimin me fermerét, duke
ulur né maksimum kohén e shpenzuar pér gjetjen e fermeréve té rinj ¢do vit.
Pérvec kesaj, ai bén té mundur edhe njohjen mé té thellé té preferencave té
konsumatoréve népéermjet inkurajimit té fermeréve pér té respektuar standardet
social-mjedisore té prodhimit ge jo vetém plotésojné kérkesat e tregut, por
kontribuojné edhe pér zbatimin e praktikave bujgésore me té sigurta dhe me
té géndrueshme. Ky ndryshim né mendési mund té cojé né pérafrimin mé té
madh me bujgésiné e géndrueshme, duke pérforcuar angazhimet afatgjata ndaj
prodhimit etik dhe té pérgjegjshem.

Sé fundmi, eksportuesit mund té pérfitojné edhe nga mundésia pér njohjen e
qarté té kuadrit ligjor gé parashikojné skemat e certifikimit vullnetar, té cilat
né Shqipéri ofrojné avantazhe specifike té mbéshtetura nga geveria. Edhe pse
fermerét motivohen kryesisht nga marzhe me té larta fitimi, me kalimin e kohés
edhe ata mund té pérgafojné pérfitimet mé té gjera ideologjike té bujgésisé se
géndrueshme, duke mbrojtur parimet e saj dhe duke siguruar rentabilitetin e tyre
afatgjaté né tregun global.
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Evropa vazhdon té jeté tregu kryesor pér frutat dhe perimet e freskéta, duke ofruar mundési
té konsiderueshme rritjeje pér eksportuesit shqgiptaré. Me mbi 530 milioné konsumatoré dhe
njé véllim importi vjetor prej aférsisht 55 milioné toné, Evropa varet nga furnitorét e jashtém
pér té permbushur kérkesén e saj gjaté gjithé vitit. Edhe pse éshté prodhues i madh, Evropa
importon rreth 42% té produkteve té saj té freskéta ¢do vit, duke krijuar késhtu njé kérkese té
gendrueshme pér furnitoré té besueshém nga rajonet fqinje.

€78.8 milion €158-236 milion

Figura 2: Gjendja aktuale né vitin 2023 dhe parashikimi i vlerés sé eksportit té frutave dhe
perimeve pér vitin 2030

Segmentet pa ngjyré té grafikéve paragesin potencialin e pashfrytézuar pér eksportuesit
shqiptaré té frutave dhe perimeve né tregjet e BE-sé. Né vitin 2023, ky potencial mbetet
kryesisht i pashfrytézuar, si¢ tregohet nga vlera relativisht e ulét e eksporteve. Deri né vitin
2030, pritet ge eksportet drejt BE-sé té rriten ndjeshém, nése eksportuesit shgiptaré investojné
né standarde cilésie, marketing dhe zhvillim té biznesit ndérkombétar, duke theksuar hapésirat
e medha pér zgjerim né tregjet e BE-se.

Neé vitin 2023, Shqgipéria eksportoi né Evropé fruta dhe perime né vlerén 78.8 milioné euro dhe
kjo shifér parashikohet té rritet ndjeshém, mundésisht duke u dyfishuar ose trefishuar gjaté
5-7 viteve té ardhshme. Kjo pérkthehet né nje vlere té perllogaritur eksportesh prej158-236
milioné euro deri né vitin 2030. Kjo tendencé né rritje éshté rezultat i kérkesés mé té madhe
evropiane pér furnizim me produkte jashté sezonit, ku Shqgipéria ka njé avantazh konkurrues pér
shkak té aférsisé sé saj gjeografike dhe aftésisé pér té ofruar prodhime té sezonit té hershém
ose té voné. Konkurrenca gjate periudhave té pikut té prodhimit evropian vazhdon té jeté e
véshtire, por mundésia géndron né shfrytézimin pikéerisht té kétyre periudhave té vecanta kur
kérkesa evropiane e tejkalon ofertén lokale.

Njé tjetér faktor kyg gé nxit rritjen né sektor éshté zhvillimiijashtézakonsheémiaktivitetit turistik.
Pér shkak té miliona vizitoréve gé hyjné né vend ¢do vit, kérkesa e brendshme pér prodhime
té freskéta po zgjerohet si né sasi ashtu edhe né cilési. Industria e mikpritjes — duke filluar nga
hotelet dhe restorantet né tregjet lokale — po kérkon gjithnjé e mé shumé fruta dhe perime
cilesore té prodhuara né vend, pér té kénaqur ate klientelé ge éshté meé e vémendshme ndaj
cilesisé.Kjorritje e kérkesésinxit prodhuesit vendas pér té shtuar kapacitetin e tyre prodhues, pér
te adoptuar standardet me té larta te cilésise dhe pér te respektuar rregulloret nderkombeétare
pér siguriné ushgimore. Kjo, si rezultat, jo vetém gé forcon sektorin bujgésor vendas, por forcon
edhe pozicionin e Shqipérisé si eksportues konkurrues qé garanton pérmbushjen e standardeve
té larta té kérkuara né tregjet evropiane.



Pér investitorét dhe eksportuesit e mundshém, kjo tendenceé sinjalizon mungesén né rritje té
produkteve né tregun evropian gé mund té plotésohet shumé miré nga produktet shqiptare.
Rritjia e vazhdueshme e kérkesés pér zinxhiré furnizimi té géndrueshém dhe té besueshém,
vecanérisht nga rajonet afér Evropés, pérbén pér eksportuesit shgiptaré njé avantazh té garte.
Deriné vitin 2030, kérkesa pér fruta dhe perime té freskéta né Evropé do té vazhdojé té zgjerohet
dhe pérmbushja e késaj kérkese pérbén njé mundési fitimprurése pér bizneset shqiptare gé té
zgjerohen dhe té sigurojné vendin e tyre né njé nga tregjet mé té médha té importit né boté.

PERFITIMET NE NIVEL BIZNESI

Shitésit e médhen;j té produkteve me pakicé né Evropé jané gjithnjé e mé shume té interesuar
té marrin produkte nga vendet e aféerta né zhvillim, por, té shtyré nga rritja e ndérgjegjésimit
té konsumatoréve pér siguriné ushgimore dhe gatishméria e tyre pér té paguar mé shumé
pér produktet e certifikuara, ata kérkojné garanci qé partnerét e tyre potencialé do té mund té
sigurojné vazhdimisht cilési té larté dhe sasi té mjaftueshme té produkteve. Ata jané gjithashtu
shumé té ndjeshém ndaj kushteve dhe praktikave té punés sé furnitoréve té tyre, duke i
dhéné pérparési partneriteteve me kompani gé plotésojné standardet etike dhe ato mjedisore.
Certifikimet GlobalG.A.P., GRASP dhe/ose SMETA jané celési pér té hyré né tregjet e BE-sé dhe
pér té fituar té ardhura té sigurta, duke iu garantuar né té njéjtén kohé blerésve té mundshém
gé kompania juaj éshte né gjendje té ofrojé produkte me cilési té larté dhe kushte té mira pune.

Rruga drejt certifikimit éshté tashmé e konsoliduar dhe njé séré ofruesish té shérbimeve pér
zhvillimin e biznesit (BDS) jané kualifikuar dhe ofrojné shérbime me ¢mime té pérballueshme
né fusha té shumta té certifikimit dhe promovimit té eksportit. Gjaté 5-6 viteve té fundit, kété
rrugétim e kané pérfunduar rreth 20 eksportues dhe mé shumé se 300 fermeré, duke e rritur
sipérfagen e certifikuar té tokes né rreth 750 hektaré. Si¢ shpjegohet edhe né kété dokument,
certifikimi nuk kushton aq shumé né vlera monetare, por pérfitimi éshté tejet shpérblyes.

Vlerésimi dhe Trajnimi Zbatimi i Auditimet Pas certifikimi

planifikimi dhe ngritja ndryshimeve e brendshme i dhe pérmirésimi

fillestar e kapaciteteve té kérkuara dhe paravlerésimi lesieticm i vazhdueshém

Figura 3: Procesi i Certifikimit

Késhillohet gé kompanité té cilat jané duke i zbatuar certifikimet pér heré té paré té punésojné
njé konsulent pér t'i ndihmuar gjaté té gjithé procesit. Pas krijimit té Sistemit té brendshém té
Menaxhimit té Cilésisé (QMS), pér vitet né vazhdim procesi mund té menaxhohet nga strukturat
e brendshme. Kétu gjeni listén e konsulentéve gé mund té mbéshtesin kompaniné tuaj né
rrugétimin drejt marrjes sé certifikimit GlobalG.A.P., GRASP dhe SMETA. Ju mund té kontaktoni
edhe shérbimin publik té ekstensionit si dhe AgroPika, té cilét do t'ju japin informacionin e
nevojshém né lidhje me certifikimet si dhe do t'ju mbéshtesin pér marrjen e fondeve nga Skemat
Kombétare té Subvencionimit pér njé pjesé te kostove té certifikimit.



Ofruesit e shérbimeve pér zhvillimin e biznesit (BDS) jané tejet té kualifikuar dhe zotérojné
kompetenca té pérparuara teknike pér zbatimin e standardeve GlobalG.A.P. dhe GRASP dhe
mund t'ju ndihmojné né te gjithé fazat e pérshkruara né skeméen e mésipérme, duke garantuar
njé proces certifikimi sa mé té geté dhe pa probleme. Pérsa i pérket trupave certifikuese me
té cilet mund té bashképunoni, mund té pérmendim CERES GmbH dhe EUROCERT, si trupa
certifikuese aktivé me shumeé vite pérvojé né tregun shgiptar.

PERFITIMET FINANCIARE

Rasti i méposhtém pérshkruan punén e njé eksportuesi i cili ka marré dhe éshté duke zbatuar
certifikimin né grup GlobalG.A.P. dhe GRASP. Neé vitin e paré ai numeéronte vetém 10 fermeré
dhe 700 toné prodhim. Cdo vit, grupi u zgjerua me 5 fermeré té tjeré, duke arritur gjithsej né 20
fermeré dhe 1,400 toné prodhim deri né vitin e treté. Né Shqipéri, ky eksportues punonte me tre
kultura kryesore: domate, tranguj dhe speca. Ky shembull pérfagéson madhésiné tipike té njée
agrobiznesi eksportues né Shqipéri, me mé shumeé se 30 kompani gé operojné tashmé né ose
mbi kété nivel. Gjithashtu, me mbéshtetjen e Ministrisé sé Bujgésisé dhe Zhvillimit Rural pérmes
granteve pér ndértimin e serrave, sé bashku me interesin né rritje nga blerésit ndérkombétareg,
rreth 10 deri né 20 kompani té tjera té késaj shkalle mund té hyjné né tregun e eksportit né té
ardhmen e afért.

160,000 €

140,000
140,000 €

120,000 €
105,000

100,000 €
80,000 € 70,000
60,000 €
38,600

40,000 €

20,000 €
0

Viti 1 Viti 2 Viti 3

I Kostot B Té ardhurat shtesé Fitimi shtesé
Figura &4: Pérfitimet financare nga certifikimi me GlobalG.A.P dhe GRASP

Bazuar né té dhénat e Kartés Teknologjike, madhésia mesatare e fermés e pérfshiré né certifikim
éshte 0.75 hektaré, me njé rendiment mesatar prej rreth 90 toné pér hektar. | perbéré nga 10
fermeré qé kultivojné gjithsej 7.5 hektaré kultura né serra, grupi u kualifikua pér té pérfituar nga
mbéshtetja e ofruar népermjet Skemave Kombétare té Subvencionimit, té cilat ndihmojné pér
marrjen e certifikimit né grup GlobalG.A.P. Né kuadrin e kétij programi, grupi pérfitoi 5,000 euro
subvencione si né vitin e paré ashtu edhe né ate te dyté. Ne vitin e treté, pas zgjerimit té grupit
né 20 fermeré dhe 15 hektare sipérfage té mbrojtur né serra, mbéshtetja u rrit né 7,000 euro.
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Produkti

Kostot dhe Investimet

Domate Kostot e certifikimit té paguara tek Trupa 3,500 4,500 5,500

Kastravec Certifikuese (GlobalG.A.P. + GRASP/SMETA)

Speca Ndértimi i njé magazine pér ruajtjen e 2,500 0 0
pajisjeve mbrojtése dhe plehrave
Analiza e MRL-ve 800 1,200 1,800
Analiza e ujit dhe tokes 200 200 200
Blerja e veshjeve dhe pajisjeve mbrojtése, kutive 800 400 400
peér ruajtjen e pajisjeve mbrojtése,
pompave spérkatése, mjeteve matése, etj.
Ndértimi dhe pérmirésimi i tualeteve 800 400 400
Burime njerézore shtesé 12,000 12,000 12,000
Kostoja e shérbimeve BDS dhe mbéshtetja teknike 3,000 3,500 4,000
Marketim shtesé dhe zhvillim biznesi 20,000 20,000 20,000

(1) Kostot totale 43,600
(2) Subvencionimi nga Skemat Kombétare té AZHBR-sé -5,000
(3) Kostoja Totale (1-2) 38,600
Pérfitimet (cmimi shtesé nga tregjet me vleré mé té lart€)
Sasia (kg) 450,000 650,000 850,000
Domate Cmimi shtesé 0.10 0.10 0.10
Te ardhura shtese pas certifikimit 45,000 65,000 85,000
Sasia (kg) 150,000 250,000 350,000
Kastraveca Cmimi shtesé 0.10 0.10 0.10
Te ardhura shtesé pas certifikimit 15,000 25,000 35,000
Sasia (kg) 100,000 150,000 200,000
Speca Cmimi shtesé 0.10 0.10 0.10
Té ardhura shtesé pas certifikimit 10,000 15,000 20,000

(4) Totali i té ardhurave shtesé

(5) Fitimet e mundshme shtesé para tatimit dhe interesit (4-3)

105,000
67,800

140,000
102,700

Tabela 1: Pérfitimet financiare gé burojné nga zbatimi i standardeve GlobalG.A.P. dhe GRASP dhe eksportimi

né tregje me vleré té larté (né Euro)

Burimi: Intervista me agrobizneset dhe ekspertét &
peérllogaritje té autorit.

Kostot e lidhura me certifikimin GlobalG.A.P. &
GRASP ndryshojné né baze té natyrés se tyre
dhe faktoréve ndikues. Kostot e certifikimit
gé i paguhen trupés certifikuese jane té
ndryshueshme, pasi varen nga numri i fermeréve
dhe sipérfagja totale e tokés gé mbulohet nga
ata. Kostoja e analizave té produkteve (MRL) dhe
kosto e konsulencés jané té ndryshueshme, pasi
luhaten né varési té numrit té fermeréve dhe
té produkteve té certifikuara. Po késhtu, edhe
shpenzimet pér blerjen e pajisjeve mbrojtése,
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Rregulli i pikés sé ekuilibrit

Llogarisni se sa shtohet kostoja pér njési nga
certifikimi.

Cmimi fillestar + kosto shtesé pér njési eshté
¢mimi i pikés sé ekuilibrit.

Shtoni marzhin e fitimit dhe llogarisni ¢mimin
perfundimtar.

A mund ta shisni produktin e certifikuar me
¢mimin e ri? Nése po, veproni shpejt - certifikohuni
dhe béni té gjitha investimet e nevojshme tée
renditura né tabelén 1 mé sipér.



kutive té magazinimit, pompave spérkatése dhe mjeteve matése, si dhe sistemimi dhe
pérmirésimii tualeteve, jané té ndryshueshme dhe ndikohen nga numrii fermeréve té pérfshiré
né certifikimin né grup. Nga ana tjetér, disa kosto vazhdojné té mbeten fikse, si pér shembull
investimi pér ndértimin e njé magazine pér ruajtjen e pajisjeve mbrojtése dhe té plehrave, gé
éshté shpenzim gé kryhet njé heré té vetme né ambientet e eksportuesit. Analizat e ujit dhe
tokes kané njé kosto fikse periodike, ndérsa punésimi i burimeve njerézore shtesé, vecanérisht
i njé agronomi pér té udhehequr Sistemin e Menaxhimit té Cilésisé dhe pér té ofruar shérbime
té integruara, éshté njé shpenzim fiks gé shkon pér pagéen pérkatése té agronomit. Sé fundmi,
shpenzimet pér marketimin dhe pér zhvillimin e biznesit jané fikse, pasi ato jané té pavarura nga
madheésia e grupit, zona e prodhimit apo sasia e prodhimit. Njohja e strukturés sé kétyre kostove
éshte njé element i domosdoshém pér buxhetimin dhe planifikimin financiar, pasi garanton
ndarjen efikase té burimeve pér certifikimin dhe vénien né zbatim dhe respektimin e tij.

Si¢ tregohet né tabelén e mésipérme, zérat kryesoré té kostos, si marketingu dhe fugia
punétore shtesg, jané né vlera fikse. Rritja e madhésisé sé grupit rrit ndjeshém fitimet shtesé
dhe pérmiréson kthimin nga investimi. Kostot e zbatimit né total arrijné né rreth 37-38 mijée
euro né vit, ndérsa fitimet shtesé i kalojné 100 mijé euro né vitin e treté pér shkak té zgjerimit
té grupit dhe rritjes sé véllimit té prodhimit.

Pérvoja dhe hulumtimet kané treguar se pas certifikimit, agrobizneset mund té arrijné ¢mime
premium deri né 30 cent pér kilogram meé té larta se ato né tregjet tradicionale té Ballkanit.
Megjithate, né kuadrin e késaj analize, ne kemi pérllogaritur né menyré konservative njé ¢mim
shtesé prej 10 cent pér kilogram. Né pérgjithési, eksportuesi investon rreth 112 mijée euro gjaté
tre viteve dhe gjeneron aférsisht 200 mijé euro fitime shtesé, duke u pérkthyer né njé kthim
nga investimi (ROI) prej rreth 200%. Né kété skenar, kompania mund té ndajé 50% té fitimeve
shteség, ekuivalente me 100 mijé euro, pér té shpérblyer fermerét pérmes ¢mimeve premium
pér prodhime té certifikuara me cilési mé té larté. Pérséri kompania do té rezultonte me njé
fitim shtesé prej 100 mijé eurosh.

Pérveg pérfitimeve té garta financiare té pérshkruara me sipér, certifikimi dhe hyrja né tregjet
e BE-sé me vleré té larté ofron edhe njé séré avantazhesh shtesé, si sigurimi i tregjeve mé
té parashikueshme, stabilitet té fluksit té parasé me pagesa té kryera né kohé dhe kosto té
reduktuara té transaksioneve.
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PER ARRITJEN E SUKSESIT NUK MJAFTON VETEM CERTIFIKIMI!
CERTIFIKIMI VETEM PER NJEHERE TE VETME NUK SJELL BLERES TE RINJ.

Pér té perfituar né ményre maksimale, késhillohet gé eksportuesit e frutave dhe perimeve
teé freskéta té rinovojné certifikimet e tyre ¢do vit pér té krijuar imazhin e markes, té rrisin
madhésiné e grupit té certifikuar ¢do vit pér té pérmbushur kérkesén né rritje pér produkte té
certifikuara si dhe té konsiderojné seriozisht mundésiné e investimit pér aspekte té tilla si:

» Vizibiliteti- zhvilloninjé fushaté marketingudhe promovimité pérgendruar te komunikimi
me tregjet e synuara né Evropé.

= Zhvillimi i biznesit - pérgatisni njé plan biznesi pér eksportet me strategji té qarta né
lidhje me tregjet e synuara dhe depértimin né kéto tregje.

» Konformiteti - Kuptoni kérkesat e blerésve pértej certifikimeve sipas Standardeve té
BE-sé pér Marketingun (EU Marketing Standards) (pérzgjedhja, klasifikimi, marketimi,
paketimi, etiketimi) dhe Standardeve té UNECE-sé (UNECE Standards)'.

» Panairet - Merrni pjesé rregullisht né panaire té réndésishme tregtare, si p.sh
Fruit Logistica, Fruit Attraction, Mac Fruit.

» Ngritja e kapaciteteve - Trajnimi dhe ngritja e kapaciteteve pér zhvillimin e biznesit né
nivel ndérkombétar. Punésoni ose trajnoni menaxheré pér eksportet dhe specialisté té
shitjeve per té ushtruar aktivitetin né nivel ndérkombétar.

»  Zinxhiriifurnizimit - Organizoni takime te rregulltame fermerét — jo vetém kur pérballeni
me probleme apo né periudha stresuese pune.

Disa kompani konsulence si CBS dhe Koestinger Consulting Albania, kané filluar té ofrojné
shérbime pér zhvillimin e tregut té eksporteve né Shqipéri. Késhillohet gé, pas marrjes sé
certifikimeve, té bashképunoni fillimisht me ta, derisa té krijoni njé rrjet te géndrueshém
blerésish né tregjet evropiane me vleré té larte.

Pérveg kontaktit me konsulentét e jashtém, ju mund té zhvilloni edhe kapacitetet tuaja té
brendshme pér té gjetur blerés né tregjet e BE-sé me vleré té larté. Jané té shumta agjencité
e BE-sé gé ofrojné udhézime dhe kéeshilla né lidhje me eksportin pér gjetjen e blerésve né
tregun evropian (shih kétu). Institucionet dhe agjencité vendore si Ministria e Bujgésisé dhe
Zhvillimit Rural (MBZHR) dhe Agjencia Shqiptare e Zhvillimit té Investimeve (AIDA) mund té
ofrojné udhézime dhe informacione té vlefshme pér eksportet, vecanérisht pér startup-et née
kete sektor. Shumé shpejt AIDA do té véré né dispozicion njé platformé pér eksportet me njé
instrument ndérmjetésimi lehtésisht té aksesueshém nga NVM-te.

Gjetja e blerésve né tregun evropian té frutave dhe perimeve té freskéta kérkon identifikimin e
partneréve té duhur, gofshin kéta importues té médhenj gé u shérbejné zinxhiréve té shitjes me
pakicé apo tregtaré té specializuar té fokusuar né produkte té vecanta. Pjesémarrja né panaire
té medha te tregtise si Fruit Logistica dhe Fruit Attraction, vizitat né tregjet e shitjes me shumicé
dhe shfrytézimii platformave online ndihmojné né krijimin e lidhjeve té nevojshme. Organizatat
mbéshtetése té biznesit, shogatat e sektorit dhe regjistrat me té dhénat e bizneseve ofrojné
mundési té vlefshme rrjetézimi, ndérsa programet mbéshtetése evropiane si CBI dhe Import
Promotion Desk (IPD) ofrojné burime shtesé pér hyrjen né treg. Prania e forté né internet, duke
pérfshiré njé fage interneti profesionale dhe angazhimin aktiv né mediat sociale, rrit vizibilitetin
dhe besueshmeériné. Suksesi né tregun evropian varet nga kembéngulja, pérgatitja e ploté dhe
ndértimi i marrédhénieve strategjike.

1. Standardi i Komisionit Ekonomik té Kombeve té Bashkuara pér Evropén (UNECE).



HISTORI SUKSESI - TOMATO AL

Farm’s Tradition, the) Best Nutrition, |

RTIFIKIMIT

PARA CE

Tregu i Ballkanit Peréndimor Tregje evropiane me vleré té larté
(80% e shitjeve) si Austria dhe Holanda
Qarkullimi i shpeshté i klientéve Klientelé e géndrueshme
Mungesa e marrédhénieve Marréveshje kontraktuale me fermerét,
té géndrueshme me fermerét deri né 25 ferma dhe 100 ha toké
Cmime té uléta Cmime premium
Treg me risk té larté Treg i géndrueshém dhe i parashikueshém
Xhiro vjetore: 4,000,000 Euro Xhiro Vjetore: 10,000,000 Euro
Fitimi vjetor: 100,000 Euro Fitimi vjetor: +200,000 Euro

Para certifikimit me GlobalG.A.P., Tomato-AL u pérball me véshtirési té ndryshme gé
kufizonin rritjen dhe potencialin e saj eksportues. Shitjet ishin té orientuara kryesisht drejt
Ballkanit Peréndimor (70-80%), me garkullim té shpeshté té klientéve dhe pa marrédhénie té
géndrueshme me fermerét. Né mungesé té certifikimit né grup, kompania e kishte té véshtiré
teé vendoste marrédhénie afatgjata me fermerét, pasi nuk mund té ofronte ¢mime konkurruese.

Si rezultat, kjo kompani e ushtroi aktivitetin e saj né njé treg eksporti té pagéndrueshém, me
risk té larté, pa ¢mime té garantuara, kryesisht duke i shitur produktet e tyre né vendet e
Ballkanit ge nuk jane pjesé e BE-sé. Mungesa e sistemit té menaxhimit té cilésisé ¢oi né cilési
té pagéndrueshme té produktit dhe pér pasojé né ¢mime té uléta, dhe mungesa e njé strategjie
marketingu né nivel ndérkombétar e béri procesin e gjetjes sé blerésve té rinj e té besueshém
sa té véshtiré aq edhe té kushtueshém. Si rrjedhoje, garkullimi vjetor i saj mbeti i pandryshuar
né vlerén 4 milioné euro dhe fitimi neto né rreth 80-100 mijée euro.
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Pas zhvillimit té Sistemit té Menaxhimit té Cilésisé (QMS) dhe certifikimit, transformimi
ishte i konsiderueshém. Kompania nénshkroi kontrata me fermerét, duke iu ofruar ¢mime
premium dhe duke iu garantuar tregun. Kompania filloi me 15 fermeré si pjesé e certifikimit
né grup né vitin 2018 dhe né vitin 2024 ajo numéronte 25 fermeré né grupin e saj dhe njé
total prej 100 hektarésh té pérdorura pér prodhim té certifikuar. Si rezultat, kompania hyri
né tregje evropiane me vleré té larté si Austria dhe Holanda, krijoi marrédhénie afatgjata me
klientét dhe ka konsoliduar njé treg meé té géndrueshém dhe té parashikueshém. Sistemi i ri i
menaxhimit te cilésise e ka pérmirésuar cilésiné e produktit dhe investimet pér marketingun né
nivel ndérkombétar e kané rritur praniné e saj globale.

Si rezultat, garkullimi vjetor u rrit né 10 milioné euro dhe fitimi neto né mé shumeé se 200 mijé
euro, me njé ekip drejtues mé té specializuar, duke pérfshiré edhe njé manaxher té posacém
pér eksportet. Tani, shitjet né tregjet e BE-sé pérbejné me shumé se 50% té shitjeve ne total. Té
gjitha kéto zhvillime té médha béné té mundur punésimin nga kompania té té rinjve nga zonat
pérreth pér proceset e vjeljes dhe pas vjeljes, duke pérfshiré edhe punétorét e magazinés dhe
punétorét e fermave. Pérfagésuesit e kompanisé jané té bindur se marrja e certifikimeve te tjera
shtesé do té forcojé mé tej pérgjegjésiné e tyre sociale duke ruajtur né té njéjtén kohé standarde
té larta pér cilésiné dhe siguriné e produktit. Kjo, nga ana tjetér, do t'i ndihmojé ata pér t'u béré
pjesé e tregjeve me vleré me te larté né Evropén Veriore dhe Peréndimore. Gjithashtu, ata kané
planifikuar zhvendosjen e strategjisé sé tyre té ardhshme drejt partneriteteve me blerésit me
pakicé né vend te blerésve me shumicé dhe te tregjeve té hapura.
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. THIRRJE

@\ PER VEPRIM

Duke adoptuar standarde si GlobalG.A.P. dhe GRASP ose SMETA, kompanite
shgiptare mund té pozicionohen si furnitoré té besueshém dhe cilésoré né
tregjet fitimprurése evropiane, duke pérmirésuar njekohésisht praktikat op-
eracionale dhe duke garantuar respektimin e standardeve moderne pér sig-
uriné ushgimore dhe ato sociale, duke rritur shitjet dhe fitimet e tyre. Ato
kompani gé do té vazhdojné né kéete rrugé né méenyre té géndrueshme dhe
gjithépérfshirése, duke siguruar té ardhura shtesé pér fermerét dhe duke
pérfshiré té rinjté né zonay rurale, do té gézojné pérfitime afatgjata.

Tani éshté koha gé ¢do biznes i késaj fushe, qofté biznes i konsoliduar né sek-
tor apo biznes i ri, té fillojé té investojé pér pajisjen me kéto certifikime me
géllim forcimin e pozicionit té tyre né treg, rritjen e rentabilitetit dhe dhénien
e kontributit pér rritjen e gendrueshme té sektorit bujgésor né Shqipéri. Por,
si¢ u theksua né kété dokument, vémendje duhet t'i kushtohet edhe fazave
pas certifikimit gé lidhen me marketingun, vizibilitetin, krijimin e klientelés dhe
zhvillimin e kapaciteteve te te bérit biznes né nivel ndérkombeétar.
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NTWG Agroquality: https:/agroquality.al/wp-content/uploads/2019/03/
Rregullat-e-Sistemit-te-Menaxhimit-te-Cilesise _Option-2.pdf
Global.G.A.P.: https:/www.Global.G.A.P..org/

GRASP: https:/www.Global.G.A.P..org/what-we-offer/solutions/grasp/
SEDEX: https:/www.sedex.com/solutions/smeta-audit/

HACCP: https:/www.tuv.al/services/haccp-codex-alimentarius/

CODEX ALIMENTARIUS: https:/food.ec.europa.eu/horizontal-topics/
international-affairs/international-standards/codex-alimentarius_en
AKU: https:/aku.gov.al/

ISO: https:/www.iso.org/iso-22000-food-safety-management.html

BRC: https:/www.brcgs.com/media/ihpl2wk5/guide-to-certification-
foodsafety-screenready.pdf

RAINFOREST ALLIANCE: https:/www.rainforest-alliance.org/
BIO.INSPEKTA: https:/www.bio-inspecta.al/sqg/services/service-
505~standarti-organik-i-bio-inspecta.html

FAIRTRADE: https:/www.fairtrade.net/en/why-fairtrade/what-we-do/key-
benefits.html

LISTA E KONSULENTEVE: https:/agroquality.al/konsulent-te-miratuar-nga-
agroquality/

AZHBR: https:/azhbr.gov.al/agropika/

SKEMA KOMBETARE: https:/azhbr.gov.al/skema-kombetare-2025/
CERES: https:/www.ceres-cert.de/en/home

EUROCERT: https:/en.eurocert.group/

KARTAT TEKNOLOGJIKE: https:/aatsf.com.al/wp-content/uploads/2020/05/

KartatTeknologjikeWEB.pdf

EU MARKETING STANDARDS: https:/eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/
TXT/?uri=CELEX%3A02011R0543-20221024&8qid=1681464333326
UNECE STANDARDS: https:/unece.org/fileadmin/DAM/trade/agr/standard/
fresh/fresh _e.htm

FRUIT LOGISTICA: https:/www.fruitlogistica.com/en/exhibitors/

FRUIT ATTRACTION: https:/www.ifema.es/en/fruit-attraction

MACFRUT: https:/www.macfrut.com/en/

CBS: https:/www.cbs.al/al/sme/mundesi-per-eksportin-e-produkteve-te-
sme-te/

KOESTINGER CONSULTING: https:/koestinger-consulting.com/

CBI: https:/www.cbi.eu/market-information/fresh-fruit-vegetables/finding-

buyers o
MINISTRIA E BUJQESISE DHE ZHVILLIMIT RURAL: https:/bujgesia.gov.al/

AIDA: https:/aida.gov.al/nmvm-eksporte/eksporte/si-te-eksportosh/
CBI: https:/www.cbi.eu/
IPD: https:/www.importpromotiondesk.de/en/
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